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Y Pour Noel, je voudrais
E du chiffre d’affaire (CA)!

METROPOLE
DE LYON




Dis LYVE,
qui es-tu ?




LYVE - Une offre
« phygitale »

poles
JArepreneurs

Des poles d’entrepreneurs physiques
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Une plateforme digitale
et une application mobile

000
PYY  Une communauté



3 poles d’entrepreneur.es
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LYVE - L’accompagnement

Des binomes dédiés a 'accompagnement :

- Audrey & Sélene (Givors)
- Joséphine & Elena (La Duchere)
- Tim & Séverine (Neuville)
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Que faut-il pour
faire du CA?




AVANT TOUTE CHOSE ...

e Avoir une offre structurée

e Avoir réalisé une étude de marché

e Avoir travaillé son identité commerciale



UNE STRATEGIE COMMERCIALE

e Structurer un plan d’action commerciale

e Travailler sur sa prospection ...

e Et son argumentaire pour vendre !



UNE STRATEGIE DE COMMUNICATION

e Quel est votre intérét de communiquer ?

e Se poser des questions essentiels :

Quels sont mes objectifs ?

Ou communiquer ?

Avec quels réseaux sociaux ?

Existe-t-il des réseaux physiques intéressants ?
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Témoignhages
iInspirants




TEMOIGNAGES D’ENTREPRENEUR.ES

Justine MARCHAL, Aurian DURAND,
fondatrice d’Acteurs en Transition cofondateur de LAYXO
LYVE =™ 7~



Dis LYVE,

comment
peux-tu m’aider ?




Programmes d’accompagnement

*

EARLYVE
Programme d’Accueil Programme
Gratuit, ouvert a tous et a d’accélération
toutes commerciale

4 mois

2. Création de la société
Ante-création

1. POC 3. Prospection commerciale

&

LYVE-UP

Programme
d’accompagnement &
d’hébergement
Jusqu’a 3 ans

<4 ans

4. Phase de développement



Programmes d’accompagnement

EARLYVE LYVE-UP

Modules digitaux Modules digitaux

Formations Formations
Ateliers complémentaires
Acc. personnalisé
Permanences

Location bureau/atelier

Réseau & communauté




Merci !

Gardons contact :

Sélene BREUIL

06.16.32.22.51



mailto:animationgivors@lyve-lyon.com
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TOUT UN MONDE POUR ENTREPRENDRE

LYVE-LYON.COM



